$ InferenCia DOSSIER COMERCIAL | RESUMEN EJECUTIVO

[A predictiva e
para comercializadoras .
energeticas =

$ Inferencia

Transformamos datos energeticos
complejos en prevision operativa,

i e Demandaprevista Cweatos v PoumaTEST
escenarios de compra y decisiones
mas precisas. TR g aksm Cobertura GH 15
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Curva cuarto-horaria (QH 15°) - Demanda prevista vs Real

De datos dispersos
a decisiones de compra
con mds control,

o1 Prediccién por CUPS,
cliente o cartera i
B Escenarios de compra
02  Curva horariay '

cuarto-horaria (QH 15") Con curva =
Aborms estimade n curva
Ahorre estimady
03 Escenarios con +2.67%
curva y sin curva Vi esceniio sih curva \\
¥ €sCenanio con curva
./"A/

04 Dashboard privado,
AP y exportacion

@ Reserva una demo privada de 30 minutos

calendly.com/anthony-lydick-inferencia/30min
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{B Inferencia

y analisis
especializado

del dato

odas las carteras, curvas ni fuentes
llegan con la misma calidad, estructura
o nivel de detalle. Por eso, el punto de
partida es siempre un analisis
especializado del dato del cliente para
adaptar el enfoque analitico, mejorar la
fiabilidad del modelo y maximizar el

valor operativo.

Elvalor no estd
solo en predecir
mejor, sino en

el

dato del cliente.

If_'ffl DATOS QUE

TU ENERGIA.

DOSSIER COMERCIAL | METODOLOGIA

01 &)

ETL automatizado

Extraccion, transformacion
y almacenamiento recurrente
en una arquitectura preparada

para alta disponibilidad.

Enriquecimiento y
preparacion

Normalizacién y creacion
de variables como lags,
temperatura, mes, semana,

dia y festivos.

05 7y
Y

S

Automatizacion y
reentrenamiento

Actualizacién continua
del pipeline y del modelo

con datos recientes.

DRAMRI OMES QUE TRANSFORMAN TU FUTURO.

02

Analisis exploratorio

Revision de patrones,
correlaciones, calidad del
dato y comportamiento

de la cartera.

04 (6)

Seleccion del
mejor modelo

Pruebas comparativas para
elegir la alternativa con mejor
rendimiento y minimo error

posible.

06 EE%

Despliegue en API
o dashboard

Consulta de previsiones,
filtros, visualizacién de
resultados y descarga

de informes.



$ lnferenCia DOSSIER COMERCIAL | CASO DE USO

Del I'xcel a .
compras mas precisas

Una comercializadora gestionaba previsiones y

compras con hojas Excel, ficheros dispersos y
consolidacion manual. El proceso consumia tiempao,
dificultaba anticipar la demanda real y aumentaba la
exposicion a desvios y decisiones de compra poco precisas.

o

Situacion inicial Con Inferencia
Lecturas y curvas ETL automatizado y
FL__l descargadas manualmente 6]?-) normalizacién del dato

Prediccion horaria y

Consclidacién manual cuarto-horaria (QH 15')

©

] :
por CUPS y cartera por cartera o CUPS
M Escenarios de compra, pricing
Previsiones estaticas ~ y seguimiento del error

R

y poca granularidad

Compras mas ajustadas al
CONSUMOo previsto

@

Mayor exposicion a infracompra
vy sobrecompra

>

Menos exposicion a desvios,
penalizaciones y ventas forzadas
de excedente

Mas precision de compra =
menos penalizaciones por quedarse corto
v menos venta lorzada de excedente por comprar de mas.

- —
-

Resultados @ — 3

que marcan
l a dl ﬁe]-cnci 3 Menor desvio entre Mas precisién en Menos trabajo Mayor control f
energia comprada y comprasy manual y mas operativo y mejor

consumo real renovaciones trazabilidad proteccién del margen
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$ Inferencia DOSSIER COMERCIAL CAPACIDADES ¥ ENTREGABLES

(JUC recibe la =
comercializadora e

priwimos 7 dias
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$ InferenCia DOSSIER COMERCIAL | CONTACTO

Conversemos sobre
una prevision de demanda
mas precisa

Si quieres evaluar como aplicar |A predictiva a tu
cartera, podemos revisar tu punto de partida,

1

la calidad del dato disponible y el encaje
operativo de la solucion.

Qué podemos revisar en una demo

01 Fuentesy estructura
del dato disponible

02 Prediccion por cartera,
cliente o CUPS

03  Curva horariay
cuarto-horaria (QH 15')

04  Escenarios de compra,
pricing y seguimiento

del error
R@SEI’V& una ™ 5 :E 2. Anthony Lydick
derno prlvada Inferencia Integral S.L.
de 30 mIHUtOS JdF - [ anthonylydick@inferencia.es
calendly.com/anthony-lydick-inferencia/30min u @ PRE T

De datos dispersos a
decisiones de compra mas precisas.
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